
ZEBEG – Ihre B2B 
Bestellplattform



– wenn Zusammenarbeit Wirkung zeigt
Ein gemeinsames Unternehmen von P.E.G. und MPE Holding

ALORE



Organigramm 
VALORE

Mag. Peter Morak

Geschäftsführer
VALORE

Christian Pree, MBA

Geschäftsführer 
VALORE





ZEBEG – A VALORE Solution

Was wäre, wenn der Einkauf nicht nur effizient, 
sondern auch visionär wäre?

ZEBEG ist mehr als eine Plattform – es ist Teil eines 
umfassenden Wertschöpfungsmodells:

Kombiniert strategische Einkaufsintelligenz mit 
operativer Leichtigkeit

Ein Produkt aus gelebter Partnerschaft: PEG & MPE 
Holding



Von der 
Plattform zur 
Lösung

Ist Ihr Einkauf ein Prozess – oder schon 
ein Wettbewerbsvorteil?

− ZEBEG verknüpft valide Daten mit 
echtem Mehrwert

−Kontrolle, Transparenz und Dynamik auf 
Knopfdruck

− Integration in bestehende Strukturen – 
nahtlos und robust



Vision trifft 
Realität

Was kostet Ineffizienz? Und 
was gewinnt man durch 
Klarheit?

− Relevante Insights statt reiner 
Bestellabwicklung

− Synergieeffekte durch 
intelligente Steuerung

− VALORE bedeutet: Mehr als 
der Preis. Es ist der Wert.



„VALORE“ als 
Versprechen

Wie viel Wert steckt in jedem 
Einkauf – wenn man ihn 
erkennt?

− Verhandelte Qualität – sichtbar 
gemacht

− Regionalität, Nachhaltigkeit 
und Verantwortung – messbar

− Eine Lösung, die Wirkung zeigt: 
Für Einrichtungen. Für 
Menschen.
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